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Formations diplômantes & Titres certifiés RNCP

BTS,  Bachelors et cycles Mastères

40 460 5100
ANNEES 

D’EXPERIENCES

COLLABORATEURS 

EN FRANCE
ETUDIANTS SUR 

8 CAMPUS

TALIS :

Un réseau d’écoles d’enseignement supérieur jusqu’à Bac +5 :

o Spécialisé dans 4 principaux domaines de formation :

. Commerce - Management

. Marketing, Communication et Digital

. Ressources humaines, Administration & Gestion

. Banque, Finance, Immobilier

o Une offre pédagogique innovante et professionnalisante (business 

game, pédagogie inversée, distanciel …)

o Une présence sur 11 campus en France Métropolitaine et DROM / COM



Talis Paris est une école de commerce post-bac à Bac+5, dont les filières sont 
validées par des Titres inscrits au RNCP (répertoire national des certifications 
professionnelles) et des Diplômes d’État.

✓ 1 400 élèves
✓ 2 campus
✓ 75 % taux de réussite aux examens
✓ 80 % taux d'emploi ou en poursuite d’études
✓ 3,4% taux de rupture



MANAGER D’AGENCE 

SERVICE A LA PERSONNE

#FESP BY TALIS
Promotion « dédiée »



« (Re)trouver du sens au travail et vous sentir 
utile en choisissant un métier pour aider les 
gens »

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

Le secteur des services à la personne est en plein Boom

Si vous êtes à la recherche d'un métier centré sur le contact 
humain et la relation d'aide, alors ce domaine pourrait être la 
clé de votre épanouissement professionnel.



Une promotion « dédiée »: Quel objectif ?

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

Le pilotage global 

& 

Développement de la performance de l’organisation 



Une promotion « dédiée »: comment ?

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

➢A partir d’une certification TALIS et inscrite au RNCP 

- Manager Opérationnel de Business Unit

Titre de Niveau 6 / 240 ECTS / Bac+4

➢Des modules dédiés au métier de Manager d’ Agence de 
Service à la personne

➢Une formation par des professionnels du métier



#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

Une entreprise X 

Une formation Bac+4

➢L’ALTERNANCE / Une formation financée et rémunérée

➢Un accompagnement conjoint TALIS et la FESP jusqu’à la 

signature du contrat



Compétences développées

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

Vision stratégique et managériale de l'entreprise

A l'issue de la formation, le manager possèdera les bases pour asseoir sa

légitimité afin de fédérer et mobiliser les énergies autour de projets collectifs avec

une réelle approche stratégique. Il sera en capacité d'en gérer les moyens

humains, matériels et financiers, en autonomie.

Champ d'activité : Responsabilités opérationnelles dans le management d'une

agence de service à la personne





PREREQUIS ET ACCESSIBILITES

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

✓ Post BAC+3 validé: admission 

sur dossier, tests et entretien

✓ Titulaire d’une L3 ou Titre de 

Niveau 6 et de 180 ECTS 

✓ Demandeur d’emploi

✓ Validation des Acquis 

Professionnels et Personnels 

(VAPP).

✓ Aux personnes en situation de handicap

✓ En alternance



MODALITES DE LA FORMATION

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

✓ Formation en 1 an

✓ 482 heures

✓ Présentiel / Campus Paris

✓ Rythme alternance : 2 jours de formation - 3 jours entreprise

✓Rentrée : 4 mars 2024



MODALITES D’ADMISSION

#FESP BY TALIS

Promotion « dédiée »

Entretien de motivation

Tests

Contact : Christophe TAFFOREAU

c.tafforeau@talis-bs.com

tel : 01 40 38 87 69 / 06 76 77 27 49

mailto:c.tafforeau@talis-bs.com


TALIS / CAMPUS PARIS & NOUVELLE-AQUITAINE

La réunion des écoles et des centres de formation en alternance 

Talis BS, Cifa Pme, Akor Alternance, AFC et ÉSA

talis-bs.com | cifapme.net | akor-alternance.com | esa-poitiers.fr

TALIS━ MISE À JOUR : DÉC. 2022


	Diapositive 1
	Diapositive 2
	Diapositive 3
	Diapositive 4 40
	Diapositive 5
	Diapositive 6
	Diapositive 7
	Diapositive 8
	Diapositive 9
	Diapositive 10
	Diapositive 11
	Diapositive 12
	Diapositive 13
	Diapositive 14
	Diapositive 15
	Diapositive 16

